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NUEVO PERFIL PROFESIONAL

PARA MICRO-EMPRESAS

Después de dos afios, el proyecto Me-commercer ha llegado a su fin y hemos completado nuestra mision:
disefiar un nuevo perfil profesional de Me-commercer, una nueva profesion de FP en el mercado educativo.
Permitanos presentarle nuestro resultado final y principal: una plataforma educativa donde puede seguir un
nuevo programa de capacitacidon en linea que lo ayudard a convertirse en un especialista del Comercio

electrénico para Microempresas.

iUnete al programa

y conviértete en un experto en me-commercer!

La formacidn se ofrece en 5 idiomas: Inglés, Espafiol, Checo, Lituano e Italiano.

http://learning.me-commercer.eu/
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El programa de capacitacidn se divide en 6 mddulos, cada uno de los cuales se desarrolla en varias sesiones
tematicas, y proporciona un material de capacitacién paso a paso. El material de aprendizaje esta compuesto
por textos de aprendizaje, historias inspiradoras, enlaces a varias paginas web que muestran ejemplos en
vivo o informacién mas detallada, videos que complementan el tema de aprendizaje, ejercicios y mucho mas.
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En cada mddulo hemos llevado a cabo una cuidadosa seleccion de ejemplos de empresas que se han
desarrollado de una manera similar a la que se explica en cada médulo para, de esta manera, enfatizar el
tema en particular y mostrar su implementacién en la vida real empresarial.

Historias inspiradoras

En el Modulo 3, hemos seleccionado historias relacionadas con los temas discutidos para ofrecerte dieferentes ejemplos que puedes
explorar y trabajar: historias de éxito de la segmentacion; historias de logistica innovadora; historias de estrategias de marketing
ganadoras

Entre las historias, encontraras algunos ejemplos de lo que discutimos en las paginas anteriores del Modulo. Encuentra aqui la historia
de VOLVO, que con el tiempo se ha convertido en un sinonimo de seguridad y un ejemplo de segmentacion del objetivo; la historia de
la logistica de tltima milla de una empresa espafiola innovadora y la de una tienda italiana de vinos en linea; la historia de una
pequefia empresa dentro del circuito de “Experiencias” de Airbnb; 1a historia de Lego y como, después de una grave crisis de
mercado, ha podido reinventarse identificando nuevas estrategias; y, finalmente, la historia de una empresa estadounidense que ha
transformado el concepto de envase en una herramienia de marketing efectiva.

Al final de cada mddulo, los alumnos pueden poner a prueba los conocimientos adquiridos a través de un
conjunto de preguntas de autoevaluacion que le dardn una vision general sobre la profundidad del
aprendizaje. De esta manera podran saber cudles son los puntos que necesitan reforzar y podran volver al
material de aprendizaje para seguir profundizando en esos temas.

Mddulo 3 — Examen

Compruebe si ha logrado comprender y dominar la informacion proporcionada en el Modulo 3.

Puede responder preguntas varias veces, y si no encuentra la respuesta correcta de inmediato, le sugerimos que vuelva al material de capacitacion, lea nuevamente el material o la parte
requerida.

Las preguntas presentadas en esta prueba se pueden incluir en fa prueba final

Para enfrentar el robo de informacion, datos personales o manipulacion de informacion, es necesario
invertir en:

[ a En un buen consultor de marketing
[J b.Enseguridad

[J c. En Google Analytics

Cuando comienzas tu nuevo negocio en linea, lo primero que tiene que hacer es:
[ a Instalar un sistema de proteccién antivirus o un firewall en todos los dispositivos con los que va a trabajar.
[ b. Instalar unaimpresora

[ c. Descargar e instalar un software de mensajeria instantanea y VolP
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Al finalizar el programa formativo, el alumno
puede realizar la prueba final, que pertenece

CERTIFICADO

al dltimo moddulo y a través de la cual,
de
permitira recibir el certificado que aprueba la

después completarla con éxito, le

Por la presente certificamos que

SILVIA GRANDE VIDAL
Ha completado el curso de aprendizaje electronico

ME-COMMERCER y ha pasado con éxito la prueba final.

capacidad de trabajar como intermediario
independiente.

Proyecto de asociaciones estratégicas Erasmus + KA2
"El ME-commercer: un nuevo perfil p ional VET para Mic
No.2016-1-LTC1-KA202-023175
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Todo el programa de capacitacidon se desarrollé de manera interactiva a través de MOOCs (curso en linea
masivo y abierto).

iA finales de octubre de 2018, los primeros 80 estudiantes de los 4

paises socios aprobaron el programa de capacitacion y recibieron

sus certificados!

!.:ANEVEiIO DARBO RINKOS
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Los resultados finales se han difundido a través de una serie de conferencias.

Espafa

Republica Checa
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Italia

Lituania

Si quieres ver mas imagenes,

jestas invitado a visitar la pagina web del Proyecto!

B oo CAINATA

MOKYMO CENTRAS Caceres




Funded by the ME-commercer
Erasmus+ Programme A new VET professional
of the European Union profile for Micro Enterprises

Aunque el proyecto ha finalizado, el trabajo aun no ha terminado. La informacién sobre el seguimiento de las
actividades del proyecto estara disponible aqui:

http://me-commercer.eu/

http://learning.me-commercer.eu/

Links de las redes sociales:

https://www.facebook.com/MEcommercer

https://www.linkedin.com/groups/13502642/profile

Links a las paginas web de los socios:

( http://www.camaracaceres.es/

Caceres

http://www.proeduca.cz/
Preobduca

http://www.bluebook.it/

http://www.paneveziodrmec.lt/
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